
        (Gesprochen: Dava) bedeutet auf Hindi Herausforderung, Selbstvertrauen 
sowie ein Statement abgeben. Sie haben gerade Ihr Studium abgeschlossen 
und suchen eine neue Herausforderung im aufstrebenden Indien? Sie sind 
selbstbewusst? Dann möchten wir Sie kennenlernen.

Weikfield zählt zu den führenden Herstellern von Tee und Nahrungsmitteln in 
Indien mit einem weltweiten Kundenstamm. Für unsere Zentrale in Pune, 
Indien, suchen wir zum nächst möglichen Zeitpunkt eine/n 

Sales and Marketing Manager Europe and Latin America (m/w).

Wir bieten Ihnen zusätzlich zu Ihrem Festgehalt eine Wohnung, variable 
Gehaltsbestandteile und erstatten Ihnen die Visa-Gebühren. 

Ihre Bewerbung verfassen Sie bitte auf Englisch und senden die vollstän-
digen Unterlagen als PDF per eMail an: jobs@weikfieldorganic.com. Die 
Größe des Anhangs sollte 2MB nicht überschreiten. 

Haben Sie Fragen, steht Ihnen Herr Björn Gehrmann als Ansprechpartner 
unter +91–(0)20–305 85 600 zur Verfügung. Weitere Informationen fin-
den Sie unter www.weikfieldorganic.com.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung. 

Weikfield Products Company Pvt. Ltd.
Weikfield Estate / Nagar Road
Pune 411014 / India

Ihr Aufgabengebiet umfasst:

 Eigenständige Betreuung unserer Marken in Europa und Lateinamerika

Ausbau des Absatzes und Akquise neuer Kunden in den Zielregionen

 Planung und Organisation der Teilnahmen an internationalen Leitmessen

Koordination mit der Produktion, Lieferanten und Kunden bei 
Sortimentserweiterungen sowie Private Label Projekten

Interpretation von Marktdaten und Abstimmung der Marketing- und 
Produkt-Strategie auf neue Trends 

 Ausführung der PR-Aktivitäten und Ansprechpartner für Journalisten

Und das bringen Sie mit:

abgeschlossenes Studium mit internationaler Ausrichtung der 
Wirtschaftswissenschaften oder Lebensmitteltechnologie

Sie sprechen fließend Englisch und Spanisch. Jede weitere 
Sprache ist von Vorteil. 
 erste Erfahrungen im Bereich Food, FMCG und/oder Handel

 erfolgreich absolvierte Praktika im Ausland (vorzugsweise Asien)

 erste Berufserfahrung sowie Kenntnisse im Export-Business von Vorteil

 hohe Reisebereitschaft

 Hands-on-Mentalität


